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УСПЕШЕН МАРКЕТИНГ НА ИЗЛОЖБИ 

от Боб Делмаер 

 

 

 

Стъпка 19: Финални коментари 

Успешният бизнес е основан на взаимоотношения. Изложбите са известни навсякъде по света със 

създаването на положителни двустранни връзки между изложители и посетители. Невъзможно е да 

имате директен контакт с уебсайт или брошура например. В крайна сметка, успехът на компанията 

Ви по време на изложба зависи от общуването с вашите посетители - настоящи и бъдещи клиенти. 

 

За автора: 

Боб Делмаер е дългогодишен приятел на Международната 

асоциация на изложбената индустрия. Има повече от 40 г. опит в 

изложбената индустрия, като корпоративен изложител, организатор 

на изложби, индустриален доставчик и обучител. Бил е председател 

на Международната асоциация за мениджмънт на изложенията 

(IAEM) и Търговската асоциация на изложителите (TSEA). Бил е 

директор на Центъра за изследване на изложбената индустрия 

(CEIR) и е обявен за търговски изложител на годината за 2004 г. 

Пише за списание „Trade Show Executive” , “Exhibition World” и TSEA's 

Web News. В момента е представител на изложбения център на 

Брюксел (Белгия) в Северна Америка, през 2006 г. ще бъде приет в 

"Залата на лидерите" на Convention Industry Council. Преподавател е 

по програмата за управление на изложения и чете лекции в няколко 

университета. Консултира, преподава и провежда курсове по 

маркетинг на изложенията по целия свят. За повече информация, 

свържете се с него в Лос Анджелис, Калифорния на телефон +1 323 

934 8300 или по електронна поща: bob@bobdallmeyer.com или в 

Брюксел на info@glocal-solutions. 
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